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	Mode d’emploi — à lire en 1 minute
1. Ce questionnaire est volontairement très large : il couvre aussi bien la création d’une entreprise que le développement d’une entreprise existante.
1. Répondez uniquement à ce qui vous concerne. Vous n’êtes pas obligé de tout remplir : une question laissée vide n’est pas un problème. En revanche, plus vous nous donnez d’informations, plus votre prévisionnel sera précis et rapide à finaliser.
1. Vous ne connaissez pas un montant ? Laissez la case vide ou indiquez une fourchette : nous compléterons avec des ratios du secteur et nous en parlerons lors de l’entretien.
1. Vous avez déjà des documents (prévisionnel sur Excel, étude de marché, statuts, devis, CV…) ? Inutile de les recopier ici : déposez-les simplement avec ce questionnaire.
1. Pour cocher une case, cliquez dessus dans Word (ou remplacez ☐ par X).



	Où renvoyer ce questionnaire ?
Enregistrez-le une fois complété, puis déposez-le avec vos documents sur notre espace de dépôt : www.expertcomptablenligne.fr/depot
Le dépôt est gratuit et sans engagement : nous examinons votre dossier avant toute commande.



1. Vos coordonnées et votre demande
	Nom et prénom
	

	Société
si elle existe déjà
	

	E-mail
	

	Téléphone
	

	Ville / département
de l’entreprise ou du projet
	

	Comment nous avez-vous connus ?
	



Pour quoi avez-vous besoin de ce prévisionnel ?
Plusieurs réponses possibles.
	  Création d’entreprise
	  Reprise / rachat d’une entreprise ou d’un fonds

	  Développement d’une activité existante
	  Nouvel investissement (matériel, local, véhicule…)

	  Demande de prêt bancaire
	  Recherche d’investisseurs / levée de fonds

	  Prêt d’honneur, aide ou subvention
	  Dossier France Travail (ARCE, ACRE…)

	  Choix du statut juridique ou de la rémunération
	  Pilotage interne / budget

	  Autre (précisez) : 
	



À qui sera-t-il présenté ?
	  Banque
	  Investisseurs / futurs associés

	  Réseau d’accompagnement (Initiative, Réseau Entreprendre, BGE, CCI, CMA…)
	  Bpifrance

	  France Travail
	  Franchiseur / bailleur

	  Usage personnel
	  Autre (précisez) : 



	Date d’un rendez-vous prévu
banque, investisseur, réseau d’accompagnement…
	

	Date de démarrage prévue de l’activité ou du projet
	

	Durée souhaitée du prévisionnel
en général 3 ans
	

	Montant du financement recherché
s’il y en a un
	



2. Vous et votre équipe
Présentez votre parcours : formation, expériences, connaissance du secteur.
Un CV fait très bien l’affaire : déposez-le et passez à la question suivante.
	



Associés et porteurs du projet
	Nom
	Rôle dans l’entreprise
	% du capital
	Apport (€)

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	



Votre situation actuelle
Salarié, demandeur d’emploi (durée d’indemnisation restante), indépendant, retraité… Elle conditionne certaines aides (ACRE, ARCE, maintien de l’ARE) et la rémunération à prévoir.
	



	De quel revenu minimum avez-vous besoin pour vivre ?
net par mois — sert à dimensionner la rémunération du dirigeant
	



3. L’entreprise
Votre entreprise :
	  Est à créer
	  Existe déjà



	Si votre entreprise existe déjà
1. Le bilan détaillé du dernier exercice clos (N-1) : la plaquette complète établie par votre expert-comptable (bilan, compte de résultat, annexe et détail des comptes), et pas seulement la liasse fiscale.
1. Le fichier des écritures comptables (FEC) de ce même exercice N-1. Votre expert-comptable ou votre logiciel le génère en quelques secondes : il suffit de le demander.
1. L’idéal est d’avoir les deux : la plaquette donne la vue d’ensemble, le FEC le détail de chaque recette et de chaque charge. Si la clôture date de plus de 6 mois, une situation intermédiaire est aussi la bienvenue.



3.1 Entreprise à créer
Forme juridique envisagée
	  Entreprise individuelle — micro-entreprise
	  Entreprise individuelle — régime réel

	  EURL / SARL
	  SASU / SAS

	  Je ne sais pas, j’aimerais un conseil
	  Autre (précisez) : 



Régime d’imposition envisagé
	  Impôt sur le revenu
	  Impôt sur les sociétés
	  Je ne sais pas



	Lieu d’implantation
adresse, ou ville et type d’emplacement
	

	Statuts déjà rédigés ?
oui / non / en cours — si oui, déposez-les
	

	S’agit-il d’une franchise ou d’une reprise ?
si oui, de quelle enseigne ou de quelle entreprise
	



3.2 Entreprise existante
	Dénomination et forme juridique
	

	SIREN
	

	Date de création
	

	Date de clôture de l’exercice
	

	Régime fiscal et régime de TVA
IR ou IS ; franchise, réel simplifié, réel normal
	

	Chiffre d’affaires du dernier exercice
	

	Résultat du dernier exercice
	

	Effectif actuel
	

	Trésorerie disponible aujourd’hui
montant approximatif
	

	Cabinet comptable actuel
	



Qu’est-ce qui va changer par rapport au dernier exercice ?
Nouveau client ou marché, perte d’un client, hausse des prix, embauche, investissement, déménagement, nouvelle activité…
	



Emprunts en cours
Vous pouvez déposer les tableaux d’amortissement à la place.
	Organisme / objet
	Capital restant dû
	Échéance mensuelle
	Date de fin

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	



4. Votre activité et votre marché
Décrivez votre activité : produits ou services vendus, savoir-faire, ce qui vous différencie.
	



Vos clients sont principalement :
	  Des particuliers
	  Des professionnels / entreprises

	  Des administrations / collectivités
	  Un mélange des trois



Votre clientèle et votre zone de chalandise
Qui sont vos clients, où sont-ils, combien sont-ils ?
	



Vos concurrents
Noms, prix pratiqués, forces et faiblesses.
	



Votre stratégie commerciale
Comment allez-vous trouver vos clients : réseau, site internet, réseaux sociaux, apporteurs d’affaires, emplacement, publicité…
	



	Vos principaux fournisseurs
et leurs délais de paiement
	

	Saisonnalité
mois forts / mois creux
	

	Disposez-vous d’une étude de marché ?
si oui, déposez-la
	



5. Votre chiffre d’affaires prévisionnel
La méthode la plus fiable part de vos produits ou services : un prix de vente multiplié par des quantités. Si votre activité s’y prête mieux, raisonnez en nombre de clients × panier moyen, ou en jours facturés × tarif journalier.
Ventes prévues
	Produit ou service
	Prix de vente HT
	Quantités année 1
	Quantités année 2
	Quantités année 3

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	



	Coût d’achat des marchandises ou matières
en € par unité ou en % du prix de vente
	

	Montée en charge
à partir de quand pensez-vous atteindre votre rythme de croisière ?
	

	Jours d’ouverture ou jours travaillés
par semaine / par an, congés
	

	Délais de paiement de vos clients
comptant, 30 jours, 60 jours…
	

	Taux de TVA applicable(s) à vos ventes
	

	Stock nécessaire au démarrage
montant HT
	



Sur quoi reposent ces hypothèses ?
Commandes déjà reçues, lettres d’intention, chiffres d’un ancien exploitant ou d’un franchiseur, expérience passée… Les banques posent toujours la question.
	



6. Vos investissements
Vous pouvez déposer les devis à la place.
	Nature de l’investissement
	Montant HT
	Date prévue
	Financement (apport, emprunt, leasing…)

	Fonds de commerce, droit au bail ou rachat de parts
	
	
	

	Travaux et aménagements
	
	
	

	Matériel et outillage
	
	
	

	Véhicule(s)
	
	
	

	Informatique et logiciels
	
	
	

	Mobilier
	
	
	

	Site internet
	
	
	

	Frais de création (statuts, immatriculation…)
	
	
	

	Dépôt de garantie
	
	
	

	Autre :
	
	
	



7. Votre financement
	Apport personnel au capital
montant et date
	

	Apport en compte courant d’associé
somme prêtée à la société
	



Emprunts bancaires envisagés
	Objet
	Montant
	Durée
	Taux
	Différé éventuel

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	



	Prêts d’honneur, aides, subventions
organisme et montant attendu
	

	Leasing, crédit-bail, LOA envisagés
bien, durée, loyer
	

	Levée de fonds envisagée
montant, type d’investisseurs
	

	Accord bancaire déjà obtenu ?
oui / non / en cours
	



8. Vos charges de fonctionnement
Indiquez ce que vous connaissez ; pour le reste, nous utiliserons des ratios du secteur.
	Local : loyer mensuel HT et charges
surface, type de bail (commercial, professionnel…)
	

	Le local appartient-il à une SCI que vous détenez ?
oui / non — si oui, loyer prévu
	



Charges annuelles estimées
	Poste
	Montant annuel HT
	Commentaire

	Assurances (RC pro, locaux, véhicules)
	
	

	Électricité, eau, gaz
	
	

	Téléphone et internet
	
	

	Honoraires (expert-comptable, avocat…)
	
	

	Publicité, communication, site internet
	
	

	Carburant, entretien véhicules, déplacements
	
	

	Sous-traitance
	
	

	Logiciels et abonnements
	
	

	Entretien et réparations
	
	

	Fournitures et petit matériel
	
	

	Redevances de franchise
	
	

	Frais bancaires
	
	

	Autres :
	
	



9. Personnel et rémunération du dirigeant
Rémunération du ou des dirigeants
Vous hésitez entre le statut de travailleur non salarié (TNS) et celui d’assimilé salarié ? Nous en parlerons lors de l’entretien.
	Dirigeant
	Net mensuel souhaité — année 1
	Année 2
	Année 3

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	



Salariés à embaucher
	Poste
	Date d’embauche
	Salaire brut mensuel
	Temps de travail
	Contrat (CDI, CDD, apprentissage…)

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	



	Intérimaires, indépendants ou sous-traitants ?
nature et budget annuel
	



10. Vos questions et remarques
Ce que vous attendez de l’entretien en visioconférence, vos questions, vos inquiétudes, et tout ce qui n’entre pas dans les cases ci-dessus.
	



11. Documents à déposer avec ce questionnaire
Cochez ce que vous joignez. Aucun document n’est obligatoire, mais chacun nous fait gagner du temps.
Utiles dans tous les cas
  CV du ou des porteurs de projet
  Votre propre prévisionnel ou vos tableaux Excel — même inachevés
  Business plan rédigé ou présentation du projet
  Étude de marché, données du secteur, documentation du franchiseur
  Statuts ou projet de statuts, extrait Kbis
  Devis d’investissement
  Bail, projet de bail ou offre de local
  Accords ou propositions de financement (banque, prêt d’honneur, aides)
Si votre entreprise existe déjà
  Bilan détaillé N-1 — plaquette complète de votre expert-comptable : bilan, compte de résultat, annexe, détail des comptes
  Fichier des écritures comptables (FEC) N-1 — l’idéal : la plaquette ET le FEC
  Liasse fiscale N-1
  Situation intermédiaire — si la dernière clôture date de plus de 6 mois
  Tableaux d’amortissement des emprunts en cours

	Et ensuite ?
1. Déposez ce questionnaire et vos documents sur www.expertcomptablenligne.fr/depot — gratuit et sans engagement.
1. Nous examinons votre dossier et revenons vers vous si une information essentielle manque.
1. Vous commandez votre prévisionnel en ligne et nous convenons de l’entretien d’une heure en visioconférence.
1. À l’issue de l’entretien, vous recevez votre prévisionnel en PDF, signé par l’expert-comptable.
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